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ДИНАМИКА РЫНКА СТРОИТЕЛЬНЫХ ГВОЗДЕЙ 
• Объем рынка строительных гвоздей в 2022 году оценивался в 10,4 

млрд. долл. Согласно прогнозам, объем рынка строительных гвоздей 

вырастет с 10,91 млрд. долл. в 2023 году до 15,99 млрд. долл. к 2032 

году, а среднегодовой темп роста (CAGR) составит 4,90% в течение 

прогнозного периода (2023-2032 гг.). 

• В течение многих лет строительная отрасль находится на подъеме, и 

спрос на строительные гвозди отражает этот рост. По мере роста 

урбанизации и инвестиций стран в развитие инфраструктуры 

потребность в долговечных и надежных строительных материалах 

растет как никогда.  



Клиенты нашего предприятия 
1. оптовики, строительные фирмы, строительные рынки и магазины. Оптовые склады, 

лесопилки и т.д. 

2. розничная продажа (до 1 тонны). 

Наше мышление просто: если у наших конкурентов закупочная цена 4.5-5 бел. руб., то у 

нас 3 бел. руб. за 1 кг гвоздей. 

 



ОПИСАНИЕ НАШЕГО ПРОДУКТА ПРОСТО: ГВОЗДЬ В 

РИМСКОЙ ИМПЕРИИ 2 ТЫС. ЛЕТ НАЗАД – ЭТО ГВОЗДЬ.  



РЫНОК НАШЕЙ ПРОДУКЦИИ БЕЗГРАНИЧЕН КАК В 

МАСШТАБАХ ТАК И ВО ВРЕМЕННОМ 

ПРОСТРАНСТВЕ. 



КОНКУРЕНТЫ 

Крупные производители не хотят смотреть в сторону людей, 

которым нужны небольшие объемы, например от 1 тонны до 5 

тонн. Остальные на данный момент совсем не понятно чем 

заняты. На арендованных площадях то продают бизнес, то 

покупают. То станки скупают старые советские, то реализуют. А 

гвозди продают дороже, чем аналоги других производителей. 



МОДЕЛЬ МОНЕТИЗАЦИИ 

Основные прямые продажи оптовым покупателям будут 

произведены напрямую после посещения клиентов. Каждая 

заключенная сделка будет залогом на заключение долгосрочного 

сотрудничества. 



ПРОЦЕСС РАБОТЫ ИНВЕСТИЦИЙ 

Приобретение 
помещения, 
станков и 
расходных 
материалов 

Запуск проекта 
в максимально 
короткие сроки 

Жуковский Кирилл 



ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ 

Первый год с момента 
запуска 1.200 тонн 
продукции по 3.000 бел. 
руб. за тонну=3.600.000 
бел. руб. 

Второй год и 
последующие время 
работы проекта 
прибыль будет 
удваиваться за счет 
расширения 
производства, а также 
продукции (скобы, 
саморезы, болты, 
гайки) 



МОЕ РЕАЛЬНО ОСУЩЕСТВИМОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ 

ИНВЕСТОРУ 

В качестве кредита я беру сумму в 
размере 30 млн. российских рублей на 16 

месяцев. 

Инвестору я возвращаю сумму в 
размере 45 млн. российских рублей. 

Такое не предложит ни один банк. А другие предложения – это либо безумие, либо 

мошенничество. 



КОМАНДА 

На первых этапах команда будет 

состоять из близкого окружения, 

люди входящие в круг семьи. Как 

показывает мировая практика, 

такой бизнес, а именно тот, в 

котором задействованы 

максимально мотивированные и 

вовлеченные люди, может успешно 

жить и развиваться столетиями. 



КОНЕЧНЫЕ ЦЕЛИ ДАННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ 

Ц
Е

Л
И

 Создать ведущую мировую 
компанию, переходящую 

от поколения к поколению. 

Достойное место в мире 
крепежных строительных 

элементов. 

Завоевать рынок шаг за 
шагом. 

Хорошее понимание целей – путь к их достижению! 


